Démystitier le processus

de tarification

Etape de soumission

. Le processus de tarification
est initié dés qu’ivari recoit
la proposition.

Aspects financiers

Les données financieres
permettent au tarificateur
d'évaluer la pertinence du
montant de couverture et d'en
confirmer la viabilité a long terme.

Demandes de clarification

Le tarificateur peut exiger
des documents justificatifs
pour établir si le besoin en
assurance est fondé.
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Une compagnie de Sagicor

Le besoin assurable

Le tarificateur examine la
proposition pour évaluer
si la couverture demandée
est justifiée.

Aspects médicaux .,

Des facteurs, comme la taille et le
poids, les changements relatifs a
['état de santé, les médicaments

L]
et les antécédents médicaux .
L]
familiaux, aident a déterminer S
]
le niveau de risque.

Décision du tarificateur

Le tarificateur confirme si
'assurance demandée peut étre
offerte au client et précise les
modalités qui s’y appliquent.

Comment accélérer le traitement des propositions

Une analyse
approfondie
des besoins

By

des documents
justificatifs

Comprendre dés le
départ la « raison d’étre »
de la couverture.
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Une collecte anticipée

Rassembler a 'avance les
justificatifs de revenus et
les données financiéres.

Des propositions
complétes et exactes

Soumettre des propositions
avec des réponses honnétes
et bien documentées réduit
les demandes de clarification
et accélere le traitement.



